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Disclaimer

Este informe fue elaborado por FINANCIAL AND BUSINESS ANALYTICS S.A.S., sociedad 
identificada con NIT 901.326.226-6, en adelante FBA,  en calidad de asesor financiero de GRUPO 
MAYORISTA.COM APP S.A.S. sociedad identificada con NIT 901.007.860-8 en adelante 
LAMAYORISTA o LA COMPAÑÍA.

En él se describe la evolución financiera de la compañía y se presentan proyecciones financieras en 
función de escenarios que se consideran como probables y realizables, calculados bajo la metodología 
de Flujos de Caja Libre Descontados.

Los análisis y resultados aquí presentados se basan en información técnica, comercial, contable y 
financiera con corte a 30 de Diciembre del 2021 suministrada por LA COMPAÑÍA, e información de 
carácter general consultada de algunas fuentes públicas de alta credibilidad. 

La información histórica es considerada como veraz y objetiva. 

La información contenida en esta presentación es de carácter confidencial y no debe distribuirse sin la 
expresa autorización de la dirección de LA COMPAÑÍA



Disclaimer

Los análisis, proyecciones financieras y estimaciones sobre el desempeño futuro de la compañía se 
basan en supuestos y criterios que el asesor financiero considera razonables y sensatos pero que 
involucran incertidumbres económicas y competitivas, por lo que no se garantiza que los resultados 
presentados en este informe coincidan con resultados futuros de la compañía, toda vez que el plan de 
negocio elaborado por la administración podría ajustarse a la realidad económica y del negocio del 
momento. 

El asesor financiero no se responsabiliza por las decisiones tomadas por el receptor con base en este 
informe, ya que actúa a nombre propio, no revela conflictos de interés y no se encuentra vinculado de 
alguna forma con órganos de administración de la compañía, de tal manera que garantice la 
objetividad y transparencia de la misma. Por lo tanto, no habrá lugar a ninguna reclamación legal en 
contra del asesor financiero.

El asesor financiero no estará obligado a proveer información adicional ni a actualizar el presente 
documento, salvo explícito y justificado acuerdo entre las partes. 



Descripción de la Compañía

LAMAYORISTA es una compañía dedicada a la comercialización de productos retail y mayoristas a 
través de una plataforma virtual propia denominada en términos generales cómo Marketplace.

La compañía fue constituida en el año 2016 bajo la razón social Electricercas S.A.S. y posteriormente  
dado su crecimiento y enfoque en el comercio electrónico el 08 de noviembre de 2021, con el 
No.34708 del libro IX de la camara de comercio de Medellín, la sociedad cambió su denominación o 
razón social de ELECTRICERCAS S.A.S a GRUPO MAYORISTA.COM APP S.A.S. 

La compañía cuenta con 3 perfiles de clientes: B2C, B2B Horeca y B2B Mayorista. 

La compañía gestiona la logística de entregas principalmente a través de terceros aliados: para B2C, 
B2B Horeca y B2B Mayoristas, se realiza por medio de camiones pequeños y grandes de terceros 
aliados. 

Actualmente la compañía opera en la ciudad de Medellín y tiene planes de crecimiento regionales 
previstos en el corto plazo, debido a nuevos usuarios que tiene en otros países y ciudades.

Los servicios y funcionamiento de la plataforma pueden consultarse en detalle en 
www.LaMayorista.com y en su APP www.LaMayorista.com/app

http://www.lamayorista.com/


Descripción de la Compañía

La compañía comercializa productos bajo las siguientes categorías:

● Abarrotes
● Frutas y Verduras
● Pescados y Mariscos
● Pollo, res, cerdo
● Frutos Secos
● Juguetería
● Bebidas y Licores
● Energía Solar
● Jardinería

● Tecnología
● Papelería
● Empaques y Desechables
● Aseo Hogar
● Aseo Personal
● Bebés
● Cercas Eléctricas
● Regalos
● Medicamentos

Algunos proveedores relevantes de la compañía son:

● Supermercado Euro
● Tiendas D1
● Farmatodo
● Droguería Específica
● Empaquetados el 13
● Sport Fitness
● Tierragro
● Electricercas
● Districampo
● Don Alcides
● Abarrotes HH
● CA Mejía

● Duncan
● Central Mayorista de Antioquia
● Mercados San Fernando
● Alimentos La Huerta
● Distribuidora El Amazol
● El Caunzal

● Hogar y Oficina
● Deportes y Fitness
● Cosméticos
● Agroproductos



Descripción de la Compañía

Todo el desarrollo tecnológico es inhouse, donde destacan las siguientes herramientas:

● Buscador con inteligencia artificial con tecnología Elastic Search
● Algoritmo de actualización de precios e inventarios de pymes sin tecnología propia – “API no API”.
● Billetera móvil
● Carrito – transacciones de proveedores que permiten estandarizar
● Gestión de BigData
● Logística – Entregas personalizadas

B2C

● Conversión a clientes: 
0.25%

● Ticket Promedio: 
COP$ 280,000

● Comisión promedio: 
12%

Uno de los principales KPI corresponde a las visitas a la página y/o aplicación “Pageviews” del cual 
dependen el número de usuarios y el número de clientes. Para realizar dichos estimativos se utiliza el 

KPI “Conversión” el cual multiplica el número de “Pageviews” por un factor de conversión.

B2C Mayorista

● Conversión a clientes: 
desde 0.002%

● Ticket Promedio: 
COP$ 9,000,000

● Comisión promedio: 
3%

B2B Horeca

● Conversión a clientes: 
0.05%

● Ticket Promedio: 
COP$ 350,000

● Comisión promedio: 
8%



Principales Supuestos de Proyección

Se tomaron proyecciones de fuentes públicas, tales como Bancolombia y el Fondo Monetario 
Internacional. Las proyecciones de dichas fuentes avanzan hasta el año 2026 por lo que en el caso de la 
inflación de Colombia y USA, se proyectan los años adicionales según la última cifra disponible. A 
continuación se enumeran las cifras en el largo plazo:

● IPC Colombia: 3.13% (promedio entre 3.30% estimado por Bancolombia y 2.96% estimado por el 
FMI).

● IPC USA: 2.24% estimado por el FMI. 

● PIB Colombia: 3.15% (promedio entre 2.80% estimado por Bancolombia y 3.50% estimado por el 
FMI).

Escenarios Tráfico Mensual – “Pageviews”

Se tuvieron en cuenta 5 escenarios de crecimiento en función de cifras históricas tomadas de la fuente 
SemRush. Revisiones al interior de la compañía muestran que los Pageviews reales corresponden a 
aproximadamente 2 veces las cifras mostradas por SemRush ya que la misma sólo mide ingresos a la 
página web principal, mientras que la búsqueda de productos directamente en el buscador puede 
“saltarse” dicho paso y comunicar directamente a la página del producto en específico.

Las proyecciones se basaron en regresiones lineales tomando diferentes horizontes temporales.

El escenario 3 (intermedio) fue tomado como escenario base para la elaboración de las proyecciones. 



Principales Supuestos de Proyección

Proyecciones Generales

● Se proyecta la apertura de 1 ciudad cada 1,000,000 de pageviews
● Se proyecta la apertura de 1 país cada 3 ciudades
● Se proyectan 150 tiendas (aliados) por ciudad según estimaciones de la administración.
● Se proyecta un máximo de 30 tiendas “Ancla” por ciudad, donde se denominan “Anclas” tiendas con 

reconocimiento en el mercado de más de 5 años y cuente con más de 5,000 productos



Principales Supuestos de Proyección

Capacidades por Empleado  

Con el fin de calcular el crecimiento de la nómina y con base en observaciones históricas y estimados 
propios de la compañía se determinaron los siguientes factores de capacidad instalada por empleado:

● Domiciliario: 45 domicilios diarios promedio
● Auxiliar de soporte: 60 transacciones diarias
● Programador Junior: 1 cada COP$ 6,000 millones transados por la plataforma
● Programador Senior: 1 cada COP$ 15,000 millones transados por la plataforma
● Picker: persona que selecciona, agrupa y empaca sólo destinado específicamente para las tiendas 

ancla. 1 cada 150 domicilios diarios
● Asesor comercial: 1 cada 150 tiendas
● Director comerciales: 1 cada 5 asesores comerciales
● Gerente de ciudad: 1 cada 3 ciudades
● Contador: 1 cada 400 transacciones
● Auxiliar contable: 1 cada 450 transacciones



Principales Supuestos de Proyección

Evolución histórica de ingresos

Evolución histórica de pasivos



Principales Supuestos de Proyección



Principales Supuestos de Proyección



Principales Supuestos de Proyección

Funnel de Venta B2C 2022

= Pageviews                                                   2,239,047
x % Conversión Clientes                                0.25%
= Nuevos Usuarios                                         5,715
+ Usuarios Antiguos - Deserciones              +3,538 – 1,458
= Usuarios Acumulados                                 7,795
x Recurrencia Compras                                      4
= Transacciones Anuales                   31,181
x Ticket Promedio                                           $0.28 MM
= Gross Merchandise Value                           $8,731 MM
x % Comisión                                                   12%
= Revenue (Ingresos Operacionales)             $1,048 MM



Principales Supuestos de Proyección

Funnel de Venta B2B Horeca 2022

= Pageviews                                                   2,239,047
x % Conversión Clientes                                0.03%
= Nuevos Usuarios                                         686
+ Usuarios Antiguos - Deserciones              +0 – 10
= Usuarios Acumulados                                 686
x Recurrencia Compras                                  104
= Transacciones Anuales                  71,325
x Ticket Promedio                                           $0.35 MM
= Gross Merchandise Value                           $24,964 MM
x % Comisión                                                   8%
= Revenue (Ingresos Operacionales)             $1,997 MM



Principales Supuestos de Proyección

Funnel de Venta B2B Mayorista 2022

= Pageviews                                                   2,239,047
x % Conversión Clientes                                0.003%
= Nuevos Usuarios                                         69
+ Usuarios Antiguos - Deserciones              +0 – 0
= Usuarios Acumulados                                 69
x Recurrencia Compras Anuales                    12
= Transacciones Anuales        823
x Ticket Promedio                                           $9.00 MM
= Gross Merchandise Value                           $7,407 MM
x % Comisión                                                   3%
= Revenue (Ingresos Operacionales)             $222 MM



Principales Supuestos de Proyección

Impuesto de Renta

● 35% sobre utilidades antes de impuestos del año anterior según normatividad vigente.

Inversión en Activos Fijos

● En los años 2022 y 2023 inversiones por COP$ 800 MM anuales para desarrollos tecnológicos 
inhouse. En adelante, adquisición por COP$ 15 MM/Mes de servidores y otra infraestructura 
tecnológica.

Inversión en Capital de Trabajo

● COP$ 1,950 MM para inventario con el fin de soportar campañas publicitarias para aperturas en 
nuevas ciudades, entregas express (rápidas) y saldos de inventarios mayoristas.

Deuda

Se tienen en cuenta dos obligaciones financieras:

● COP$ 500 MM desembolsados en el año 2021 con tasa de interés 12% e.a. y 6 cuotas fijas 
semestrales.

● COP$ 4,000 MM desembolsados en el año 2022 con tasa de interés 12% e.a. bullet capital e 
interés a 24 meses.



Proyección general



Proyección general

Tablas de Amortización Deuda y/o Notas

Flujo de caja



Proyección B2C

KPI



Proyección B2C

Estado de resultados desapalancado



Proyección B2B Horeca

KPI



Proyección B2B Horeca

Estado de resultados desapalancado



Proyección B2B Mayorista

KPI



Proyección B2B Mayorista

KPI
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